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RINGKASAN

Rowmda Deli Siantord, = Fungsi Anzzaran Penjuulan Schagai Alat Pengawasap
Penjnatan Pads 2°C. Cipte Nisga Cabang Utama Medan™. iibawab bimbingan Dra.
i, Rdja Safince selher pembimbine | dan Bre, W JThon Hordy, MSi, selahn
pembimbing 11,

Setiap Peviss ifiaan temtwuy disestat harapan habnwwa ilikemndian hari akun
mengalemi perhombangan yang pesat. Salab sute lindakan yaug dapat diambil
demi tercapainyy bavapan tersehut harus anelalui penjuslsn, dimana penjualan
arlalal juntangnt o Hersisahaan.

anggaran penpmalan yang bevarti svatu Mongsi yang menentukan batas yang
ditasilkan dalam bentas angha-anshas dari Kegiatan perusabaan di dalam periode
vang skano datang,

Pailz umumnya crmampuan yaog diniliki suatu perusahxan dalam menjwal
produknya Ke pasar sangatlah terhatas, schingea angguran penjwaian ini dibuat
untuk perencienain perngawasan laba yang diharapkan.

bhalam amegaran penjuatan stdah mencakup : Promosi dar iklan, biaya
pemasaran dalam janglka panjane maupun jengka pendek. Semula (nngsi anggaran
adalah masalaly meneraphan fungsi percncamzan, fungsi koordinasi dap fungsi
pengendzlian  dan  secara  {fleksibel di dnkung  dengan  gperaman  (ungsi

pengoerganisasian,
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terdasarhan penelitian yang dilakokan diperoleh kesicopulan habwy P,

Cipta Niazt Cahang Utama Medan, dari data yang diperoleh dapat diambil

bheberapa wmasalah seperii:

L. Vemurunan  penjualan yang mengakibathan Kevugian disebabkan Kkarena
peny st an angeavan penjualan dibuat tevlalu Ging ei.

2. Belum dibat uhkannya  perhitunzan perhitanpan secara matematis denzan
meinasuhdoan alat eviatuasi statisGik.

3. Teulah meditiat keadaan yang telah beclstu spakah penjuzlan herhasil atan tidak,

Revdasa kan penclitian yant dilskukan serla analisis, maka penalis perln
memberiban saran saran kepada permsahaan yang muongkin bermanfaat hagi
kenmajuse pecusalaun antara fain:

L. Hendahnyas perusabuan mengounakan evaluasi statistik dengan mengsunakan
metude Least Niprares,

2. Piapiran harus memperliatihan Keherliasilan penjualan.penjnafun yzug telab
lain unteX mclibat perbandingan keherhasitan penjualan pada masa yang akao
datans,

3. Pertnaya dikenfuk panilia apggaran untnk hertegas wmenyusun anggarisn

peijuialaa sehagai alat pengawasan penjualan pada masa vang akan datang.
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IKATA PENGANTAR
Puji syukur penulls acapkan Kepada Tuhan Yang Maba Esa. karena atas
herkat dun Kasih huraniaNya sehingga pemedts diberthian Kehoutan dian kesehatay
uiluix menyclesaipun sKripsi ivi dengan haik.
Shripsi i divusun untol memenuhi salah satw syarat notok menyelesaikan
Stewdi Ntvats 1 (S1) i Usniversitas Medan Area (DA} Aledan. dengan jumilnl
CEFPUNGM ANGCCLARAN PENEBALAN SEBAGAL ALAT  PENGAWASAN
PERMMAIAERANPADN PO A NTACGA CRAIBBANG B'EAALY MEDANT,
Paska hescn pataa ind peaulis menyampaikan vasa terima havibh Kepada @
b Bapad v Mo AL aga Wasun, MM celaho Dehan Falitias Rkonomi Universitas
Medan Avea,
2. Bapak Dev. B Miltahuddin. MBA, sejxkw  Ketun .Jurnszn Manajemen
Universitas Meilen Aeca.
o Dreac ife Ay Sannat, selalin pembimbing |, vang ban¥uh memberikan waktu
serta haniuan dao dokurgannya kepada penulis dalam meny¢lesaikuee skripsi tni.
4. Bagzk Oss (1. Jdbon jlardy, MSi, selaku pembiiabing |1 vunz hanyak
memberihas hunfuan Jan waktusya Kepada penulis.
S, Bapak Des 1 ML Sayutd, NS, sedako Kelua sidang,
6. Bapxk brs, Kady 2, Sircear, selakn sekretasis sidang.
. Selurab Stal dan Pegawai di Universitas Medan Area.
8. Pimpinan dun scharuh Staf seirta kavyawaa P1. Cipts Niaga Cabaog titama
Medun, yane memberilian data daninformasi hepada ponatis dadam
penvelesaten skripsiint.
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9. Kepada selurull ketnarea tercinta, hakak, abane, dan adik-adik yang (urut
membanlilscels memberikan dukungsr baik secara moril maupun matesial
kepatla pennlis Fingga chripsi ini scbevai.

Ahbir Rada penulis ucapkan semn2a Tuhan Yan2 Maha Esa senantiasa

wenyeroni Jan mebmpahkan sabmalNya kepada Kita scimua,

Medan,  Acustus 2000

P emlis,

RONIYA DL SEANPE R
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BAB I

PENDAHULUAN

A. Alasan Pemilihan Judul

Perusahaan yang didirikan tentunya disertai dengan harapan bahwa kelak
dikemudian hari akan mengalami perkembangan yang pesat. Apapun lingkup usaha
dari penssahaan yang sudah didirikan, tidak akan terkecuali semuanya ingin
berkembang, Harapan yang cerah dikemudian hari menipakan salah satu dasar untuk
mengambil tindakan-tindakan yang dianggap diperiukan pada saat sekarang.

Salah sawe lindukan yang dapat diambil guna tercapainya harapan tersebut
adaiah melalui kegiatan penjualan. Penjualan didalam suatu perusahaan perdagangan
merupakan kegiatan yang sangat penting. Bahkan didalam beberapa pembicaraan
dikatakan bahwa penjualan merupakan jantungnya perusahaan Sedemikian
pent:ngnya keyiatan penjualan didalam suatu perusahaan, maka diperlukan adanya
anggaran penjualan.

Anggaran penjualan yang berarti suatu fubngsi yang menentukan batas yang
dihasitkan dalam hentuk angka-angka dari kegtatan perusahaan didalam periode yang
akan datang, juga dipergunakan sebagai suatu dasar pengawasan penjualan, Dalam
hal ini pengawasan penjualan pada suatu perusahaan perdagangan adalah merupakan
pelaksanaan penjualan yang telah ditentukan terlebih dahulu dalam jumlah menurut

rencana
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Dengan Adarya anggaran maka perusahaan dapat mengarahkan
kegiatannya kepada tujuan yang akan dicapai. Jenis anggaran disesuaikan dengan
kepertuannya Anggaran penjualan selalu mernjadi pusat perhatian pimpinan
perusahaan taupa mengabaikan anggaran yang lain,

Apabila pimpinan perusahaan tidak memakai sistem yang efektif dan
elisien dalam penyusunan anggaran penjualan, maka akan menimbulkan kelebihan
atau kekurangan dalam melaksanakan penjualan. Anggaran penjualan saling
berkaitan dengan anggaran lainnya

T CIPTA NIAGA Cabang Medan adalah perusahaan yang bergerak
dibidang perdagangan eksport-impont dan lokal Bagi perusahaan fungsi anggaran
penjualan scbagia akst pengawasan dibutuhkan didalam pencapaian tingkat penjualan
yang telah direncanakan Dipilihnya PT Cipta Niaga Cabang Medan sebagai objek
penelitian, karena tefah memenuhi syarat untul: penelitian itmiah.

Darn uraian tersebut di atas, penulis tertarik untuk memilih judul :
C“KFUNGST ANGGARAN PENJUAIAN SEBAGAI ALAT PENGAWASAN

PENJUALAN PADA P1. CIPTA NIAGA CABANG MEDAN".

. Perumusan Masalah

Berdasarkan penclitian pendahuluan yang dilakukan penulis pada PT.
Cipta Niaga Cabang Medan adalah
Perusahaan bolum melakukan penyusunan anggaran penjualan dengan metode
kwantitatif yang didasarkan pada perhitungan matematis, sehingga mempengaiuhi

tercapainyz anggasan penjualan yang ditetaplean.
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