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PE:-\GARLll KEBIJAKAN HARGA TERHADAP VOLUME PENJUALAN 

PADA PT. SJNAR MITRA SEPADAN FINANCE 

MEDAN 

Dengan segala kerendahan bati, sayo mohon bantuan Bapak/ibu untuk mengisi 

angket ini yang okan saya gunokan untuk penelitian saya dengan judul 

'•Pengaruh Kebijakan Harga Terharulp Volume Penjualan Pada PT. Sinar 

Mitra Sepadan Finance Medan. Semoga dengan bantuan Bapakllbu 

memberikan manfaat bagi kita semua. Alas keljasama yang diberikan saya 

ucapkan terima kasih. 

Nama fbu!Bapak 

Jenis Kelamin 

Usia 

Pendidikan 

IDENTIT AS RESPONOEN 

Cara pengisian untuk pemyataan cukup dengan mcmberi tanda cbeclist ( ..J ) 

pada jawabi!Jl yang anda pilih. Dengan keterangan : 

SS : Sangat Setuju 

s : SetujU 
RR . Ragu-Ragu 
TS : Tidok Setuju 

STS : Sangat Tidak Setuju 
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DAFTAR PERNYATAAN 

I. PERNY ATAAN V ARIABEL BEBAS X (KEBIJAKAN BARGA) 

No Pemyataan umlah 
ss s RR TS STS 

I Kebijakan Harga yang diberikan 
perusahaan sesuai dengan kondisi 
perekonomian sekaranl't in:i. 

2 Konsumen mampu membayar Volume 
Penjualan yang dijual perusahaan dengan 
bun10ta dan har2a YaDI't murab. 

3 Jenis produk yang ditawarkan perosahaan 
menarik minat konsumen. 

4 Satu jenis produk yang laku dijual ke 
konsumen perusahaan memberikan 
korting atau diskon khusus. 

5 Kebijakan Harga yang diberikan 
rv>ni<:Johaan stabil dan tidak berubah-ubah 

6 Perusahaan selalu menjual produk-produk 
dengan merek atau tipe yang terkenal 

7 Jik:a konsumen tidak membayar k.reditnya 
atas produk, pibak perusahaan akan 
menuntutnya. 

8 Dalam penetapan harga j ual suatu produk, 
banyak hal yang harus dipertimbangkan 

perusahaan. 
9 Penetapan bunga dan harga jual mobil 

dilakukan berdasarkan tingkat 
keuntungan yang diperoleh 

UNIVERSITAS MEDAN AREA



0. PERNY ATAAN V ARIABEL TERIKAT Y (VOLUME PENJUALAN) 

No Pcroyataao 
urnLlh 

ss s RR TS STS 
I Kenaikan harga produk yang ditawarkan 

aao teriadi setiap tahun sekali. 
2 Kenaikan harga setiap tahun 

mempengaruhi volume penjualan di 
perusahaan. 

3 Volume peojualan yang terjual, 
dikarenakan pennintaan konsumen 

4 Volume Penjualan yang laku terjual 
disebabkan bun�a van� rendah. 

5 Volume penjualan yang terjual 
disebabkan pennintaan konsumen yang 
menggunakan produk mewah 

6 Volume penjualan yang terjual 
dipengaruhi persaingan dari perusahaan 
leas� ya� seienis. 

7 Kondisi persaingan sekarang ini 
berdarnpak pada penjualan produk. 

8 Perusahaan selalu memikirkan cara 

mengbadapi an yang dihadapi. 
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