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RINGKASAN 

M. IDRUS. Analisis Biaya Usaha Tani Dalam :Jeningkatkan Produksi Benih Pad� 

(Studi Kasus: PT. Sang Hyang Seri (Persero) Tanjung Morawa Sumatera Utara). 

Penelitian dilakukan di PT. Sang Hyang Seri (Persero) Kecamatan Tanjung Morawa 

Kabupaten Deli Serdang, Sumatera Utara dengan !ujuan : 

1. Untuk melihat faktor yang dapat menekan biaya .produksi guna meningkatkan 

volume penjualan. 

2. Hubungan vo!ume penjualan dertgan tingkat kebutuhan aktual benih. 

3. Hubungan biaya pengar:gkutan de':lgan tingkat keuntungan benih ditingkat 

produsen benih. 

PT. Sang Hyang Seri (Persero) merupakan Perusahaan umum (Perum) yar1g 

menangani proyek khusus sepe11i penyediaan benih perusahaan padi dan palawija 

yang bennutu tinggi (bersertifik.at), serta menjamin kelancaran dan kesinambungan 

penyediaan maupun pt:nyaluran benih unggul bennutu tinggi yang akhimya akan 

dapat meningkatkan pendapatan petani. FT. Sang Hyang Seri (Persero) memiliki 

tugas pokok yaitu : Pertama, produksi dan pemasaran benih pertanian. Keciua, 

penelitian, sei1ifikasi pendidikan dan penyuluhan serta jasa lainnya dalam bidang 

perbenihan. Ketiga, kegiatan-kegiatan lainnya ) ang menunjang usaha perbenihan. 

Sehingga pengadaan benih yan;s bernwtu tinggi dapat dimanfaatkan petani deng:Ul 

sebaik-baiknya dan memberikan hasil yani; memuaskan. 
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Pada prinsipnya jenis organisasi yaag digunakan sesuai dengan tujuan dan 

kepentingan perusahaan PT. Sang Hyang Seri (Persero) RM III Sumatera Utara di 

dalam menjalankan tugasnya , '1t:nggunakan bent1 tk struktur organisqsi dan Staff, 

dimana pimpinrri mempunyai penasehat atau staff dalam menjalankan atau 

memimpin perusahaan dan pada umumnya bentuk organisasi ini digunakan untuk 

organisasi yang berskala besar, daerah kerjanya luas dah mempunyai bidang-bidang 

tugas beraneka ragam. Produk yang dihasilkan seperti PB-42, PB-46, IR-64, IR-66, 

Cisadane, Ciliwung, Wat Apo Bum, Maros, Widas, Kalimas dan Cisantana. PT. Sang 

Hyang Seri (.ilersero) tidak akan menjual benih tanpa label perusahaan termasuk 

memproduksi atau menjual su.atu varietas yang belurn dilepas oleh pemerintah. 

Adapun manfaat dan tujuan dari penulisan skripsi ini adalah menambah pengetahuan 

penulis mengenai pemasaran dal 1Ill suatu perusahaan . khususnya saluran distribusi 

yang dilaksarmkan perusahaan) ang bertujuan untuk mengetahu; 1.1elaksanaan peranat1 

distribusi dan pertumbuhan penjualan perusahaan yang dilaksa11akan perusahaan. 

Tekn.ik pengumpulan data yang digunakan adalah interview (\\ awancara; 

dengan bagia11 pcrnasaran dan studi dokuni �ntas= yang uerhubungan dengan data 

penelitian. Teknik analisa data menggunakan metode deskriptif di dukung dengan uji 

t, uj · r serta korelasi dan rum us trend linear. 

Data penjualan benih t iap tahunnya pada PT. Sang Hyang Seri (Persero) telah 

mampu mrncapai atau melebihi target penjualan yang telah direncanakan oleh 

p·.'.rusahaan, ini bcrarti volume penjualan pada PT. Sang 1-lyang Seri (PcrserC') dari 

tahun 1996 sanpai denf;an 2005 mengalam1 peningkatan penjualan yang cukup baik., 
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6. Ibur,da dan Kelu'.lrg
.
a tercinta yang telah banyak mernberikan dorongan moral dan 

material bagi penulis selama studi dan penulisan skripsi ini. 

I'enulis rr.enyadari sepenuhnya bahwa penulisan skripsi ini masih jauh dari 

sempurna karena keterbat�an wawasan dan literatur yang penulis miliki. Karena itu, 

penulis sangat mengharapkan saran dan kritik dari para pembaca guna kesempumaan 

skripsi ini yang akan digunakan pada penulisan skripsi nantinya. 

Akhir bta, penulis mengharapkan semoga skripsi 1111 dapat berguna bagi 

pihak yang membutuhkan. 

Medan, Mei 2006 

Penulis 
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