RINGRASAN

JUBELEUM SARJIDIN MANIK, Peranan Promosi Dalam Meningkatkan
Volume Penjualan Pada PT. Kimia Faona (Persero) Tbk. Medan (di bawah
bimbmgan Dra. H). Rafiah Ilasibuan MM, sebaga: pembinbing | Seria Dra. Winarni
SP. sebaga: Pembimbmg I} ).

Keg:atan promos) yang dilakukan oleh suatu perusafaan adalah untuk
memperkenatkan produknya kepada masyarakat, sebagai calon pembeii atau
konsumen. Kegiatan promosi mt bukan hanva memperkenalkan produk s3ja,
melainkan juga dapat mempengaruhi konsumen dan yang tidak bermin2t membeli
memadi n@n membel karena sudah tertank dan terptkat oleh promosi yang
difakukan perusahaan tersebut. Dengan demikian volume penjualan akan meningkat
sekaligur akan membenkan keuntungan yang lebth besar kepada produsen

PT. Kimia Farma (Persero} Thk. Medan jemis produk yang dihasilkan adalah
obat-obatan dan kosmetik. Berdasarkan peneliian yang dilakukan di PT. Kimia
Fanna (Persero} Tbk. Medan, ditemukan masalah yang dapat dirumuskan sebagai
berikut “sejauh mana peranan promosi terhadap peningkatan volume penjualan pada

PT. Kiuma Fanmna (Persero) Tok. Medan”.
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Bendasaskan analisa dan evaluas: maka dapat diartk kesimpulan yaitu
I. PT. Kim:a Farma (Persero) Tbk. Medan adalah sebueh perusahaan ayng bergerak
dfbidang indusint sekaligus yang menyalurkan produk obat-obatan dan kesmetik.
2. Mcdia yang digunakan dalam kegiatan promosi adalah advertising (teievisi, radio,

-

majalah. seiebaran, spanduk, brosur, dan lam-lain)

Dengan kesimpulan tersebut bahwa peranan promost dalam mentngkatkan
volume penjualan pada PT. Kimia Farma (Persero) Tbk. Medan. telah dilaksanankan

dengan baik.
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