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THERESIA SUWITA HUTABAI{AT 10833015!\. Analisis Sistem lnforma$i 
Penjualan Terhadap Piutang Tak Terlagih pado 1'1' J>uri Wira Mohkota 
Pekanbaru. 
Dalam pcnjualan ~redit terdapal kt:mungkinan timbuln)a piutang yang tidak 
tcttagib, suatu ptulallg dapat dildarifikasikan sebagw piutang tak lcrtagih opabila 
tel:th jauh melewati lallggal jatuh temponya. Piutang tak tcnagih mcrupakan ~uatu 
kerugian ywtg dieatat scbagai beban (cxpance), yaitu b<::ban p1utang tak tcrtagih 
(bad debt expcncc). Dengan adanya masnlah diatas , maka perusahaan hnrus tcliti 
daltun mclal"Ukan suaru penjualan krediL Sesuai dcng<Ul rumu~an masalah, maka 
pcnelilian i.rU bertujuan untuk mcngctuhui analisis Sistem [nformasi Pejualan 
terhodap Piutang tal tertagih pada 1•1 Puri Wira Mahkolll Pcknnbaru. Duri basil 
analisi yang telah dibahas sebelumnya. maka dapat d1tanl.. l..esimpulan scbagai 
bah\\lll sistem informasi akuntansi pcnjualan yang diterapkan olch perusahaan 
b.:lum culmp memadni. hal i.rU dapat dilihal dari adanya pmscdur penjualan kredit 
pcrusahaan yang masih memerlukon bagian kbusus un1uk melihat kelayakan 
knxli t pelanggtu1 dan bagian khusus untuk menangani penogihan. Pengcndalion 
internal pcnjualan telah diterap~M dt:ngan baik, hal ini terhukti dengM ailitnya 
pcnggunaan dokwncn dan catatan ni.uiU;tnsi dalam usaha mcmbaotu pelaksanaan 
prosedur peojualan kn:dit yang tclah diteUJpkan p:ru.-;ahaan. PT. Puri Wim 
Mahkotajuga bclum memiliki struktur organisasi yang cukup baiL dimMa belum 
adanya bagian yang melakukan penagihon yahu collector dan bag:ian pemeriksa 
kclayakno kredit yai tu surveyor. 
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